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四、如何打造激情营销 

打造激情营销四步曲： 

每 日 

每 周 

每 月 

会议、活动 



A.每日： 
1.起床前的自我激励 

四、如何打造激情营销 

专注本职成专家  

办法总比困难多 



A.每日： 
2.边穿边洗边唱歌（添喜气） 

四、如何打造激情营销 

挥洒激情  精彩人生 



A.每日： 
3.鼓舞式晨会 (提士气) 

四、如何打造激情营销 

准确授意  

讲清要求  

简明扼要 



A.每日： 
4.得到指令立即执行 (能服气) 

四、如何打造激情营销 

盯细节 

找差距  

依程序  

强执行 



A.每日： 
5.遇到客户主动出击 (有锐气) 

四、如何打造激情营销 

重在行动 胜在执行 
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思你所想 圆你所愿 
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7.遇到障碍积极排除 (显灵气) 

四、如何打造激情营销 

思你所想 圆你所愿 



A.每日： 
8.遇到竞争对手主动招呼 (有和气) 

四、如何打造激情营销 

以诚表意 用心交流 



A.每日： 
9.遇到突发事件 (敢硬气) 

四、如何打造激情营销 

思路清 观点明  

分层次 抓重点 



A.每日： 
10.班后会严厉自揭自批(有勇气) 

 

四、如何打造激情营销 

认真地总结昨天 

科学地安排今天 

勇敢地创新明天 



B.每周： 
1.科会的组织灵活多样 (争气) 

 

四、如何打造激情营销 

亲和融入 真情付出 



B.每周： 
2.与客户联谊活动 (顺气) 

 

四、如何打造激情营销 

商业答谢联谊会 

振东阳光之旅 



B.每周： 
3.与领导同事沟通交心 (活气) 

 

四、如何打造激情营销 

坦诚相待  

阳光沟通无障碍 



B.每周： 
4.产生矛盾主动协调 (和气) 

 

四、如何打造激情营销 

和谐生情  

互谅生谊  

和气生财 



B.每周： 
5.学习各种知识 (秀气) 

 

四、如何打造激情营销 

时时用心  

事事求知  

天天进步 



B.每周： 
6.阳光费用审核 (正气) 

 

四、如何打造激情营销 

廉洁公正  

细析严审  

合理准支  

超标销毁 



B.每周： 
7.心得体会交流 (通气) 

 

四、如何打造激情营销 

员工论坛 

经理论坛 

高管论坛 



B.每周： 
8.轮讲轮训的开展 (充气) 

 

四、如何打造激情营销 

定时开展  

全员参与  

提升自我 



B.每周： 
9.自编短信亲情问候 (才气) 

 

四、如何打造激情营销 

短信沟通 

案理编复 



B.每周： 
10.做一次集体、个人卫生 (爽气) 

 

四、如何打造激情营销 

轻松工作效率高  

快乐生活身心畅 



C.每月： 
1.算错帐多兑费 (傻气) 

 

四、如何打造激情营销 

真诚赢得客户  



C.每月： 
2.VIP客户维护 (粗气) 

 

四、如何打造激情营销 

 朴实取得信赖 



C.每月： 
3.沟通交流请客吃饭 (大气) 

 

四、如何打造激情营销 

相识皆缘 相逢皆情 相处皆亲 



C.每月： 
4.与同类产品竞争比较 (傲气) 

 

四、如何打造激情营销 

拓文化 展市场  

精品质 诚通天 



C.每月： 
5.开展经营分析会 (打气) 

 

四、如何打造激情营销 

精打细算抠效益  

当家理财做主人 



C.每月： 
6.工作任务完成的好 (神气) 

 

四、如何打造激情营销 

敬业获取成功  

奉献得到收获  

执着追求卓越 



C.每月： 
7.未达目标永不气馁 (骨气) 

 

四、如何打造激情营销 

坚定信念是成功的保证 



C.每月： 
8.创新一个促销办法 (洋气) 

 

四、如何打造激情营销 

慈善营销、战役营销、

置换分层模式等 



C.每月： 
9.每月两天培训 (风气) 

 

四、如何打造激情营销 

勤学得以提升  

坚持获得发展 



C.每月： 
10.开展团队活动 (疯气) 

 

四、如何打造激情营销 

户外拓展、班后欢聚等 



D.会议 活动： 
1.周、月、季会按时开 (鼓气) 

 

四、如何打造激情营销 

周例会、经管会、

体系会议等 



D.会议 活动： 
2.总结、表彰大会 (虎气) 

 

四、如何打造激情营销 



D.会议 活动： 
3.参加各界学术会议 (牛气) 

 

四、如何打造激情营销 

CSCO学术年会、 

肿瘤内科大会等 



D.会议 活动： 

4.各种商品交易会 (霸气) 

 

四、如何打造激情营销 

药交会、产品推广会等 



D.会议 活动： 
5.批评与自我批评活动 (火气) 

 

四、如何打造激情营销 

深挖狠批，触及灵魂 



D.会议 活动： 
6.各种文体竞技活动 (朝气) 

 

四、如何打造激情营销 

篮球赛、拔河比赛、 

趣味运动会等 



D.会议 活动： 
7.进行各种公关活动 (财气) 

四、如何打造激情营销 

节日拜访等 



D.会议 活动： 
8.参加各种交谊活动 (人气) 

四、如何打造激情营销 

晋医联谊会、 

晋博联谊会等 



D.会议 活动： 
9.组织各种公益活动 (义气) 

 

四、如何打造激情营销 

扶贫济困、冬助日、仁爱天使等 



D.会议 活动： 

10.切记自己的责任与使命感 (浩气) 

 

四、如何打造激情营销 

与民同富 

与家同兴 

与国同强 



 

激情能使无穷的力量在胸中激荡 

激情能使沸腾的血液在体内流淌 

激情是创新的动力 

 激情是燃烧的火焰 

激情是营销的核动能 
   

小结 



 让我们在热烈的气氛里，带着高昂的气

势，一鼓作气： 

做出虎气！ 

显出牛气！ 

逞出霸气！ 






